右手拇指-管理力
右手拇指所代表的是「管理力」，管理力是指一個人真實的個性、自尊心、自律性以及自省能力，甚至是一個人的管理領導風格、抗壓力、投資消費屬性以及內在的驅策力。
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自動產生的描述]
以你的特質而言，是屬於多元的、勇於創新的整合型的特質，因為你本質上是比較具備有廣泛的興趣，高度的好奇心，有的時候我們會用好奇寶寶來形容這樣特質的人，你對現在時下最流行的趨勢以及產品是充滿好奇與熱情的，你勇於接受新的事物、勇於挑戰，正因為你勇於接受新事物的特質，所以你也比一般人容易碰到一些嶄新的機會，好的商機，而且是在一開始甚至還沒開始的時候，你就能夠有機會接觸到，因此你有著比別人容易成功的優勢。
你的管理領導風格，是屬於授權式的領導風格，你喜歡你的部屬或員工帶著他們的創意及專業來做事，你認為每一個人在成長過程當中，總會有一些讓自己擁有成就感的經驗或專業，如果他們能夠把自己的專業經驗或是優勢，融合在現在的工作當中，他們會從這份工作找到他們的熱忱，而這樣的熱忱就會讓自己在工作當中找到樂趣，而把事情做得更好，當然你也不是盲目的授權，你是會先相信他們讓他們產生工作熱誠，但是畢竟你還是屬於比較目標導向的特質，所以你還是會階段性的檢核他們的工作進度以及達成的績效，如果是你所滿意的你就會繼續充分的授權，讓他們自由發揮，但如果結果並不是你滿意的，那麼你就會開始盯著對方的工作內容及工作效率，甚至會開始給對方意見，或許剛開始你是要教他們，但如果你看到他們並沒有因此而成長，那你就會把彈性越縮越緊，到最後你可能會直接要求對方聽話照做。
而如果你是員工，這是屬於資源整合的特質，只要能得到主管或老板的充分的授權，你就能夠去整合週邊的資源，往目標前進。你通常具備比較高的靈活度以及彈性，所以往往這樣特質的人，也具備有兵來將擋、水來土淹的特質，所以A有A方案，B有B方法，什麼樣的狀況，就做什麼樣的戰略調整，這樣特質的人因為具備有高度的彈性，所以包容力相對其實也會比較大。
再來，你的本質是比較屬於格局式思考的人，你往往看的不是點、線而是面，也就是一場球賽裡面我們有前鋒、中鋒、後衛，你不是把自己的位置扮演好就好了，他其實挺關心是不是整場球賽都能非常順利的進行，所以往往你具備有分享的特質，甚至有的人會覺得你其實是蠻雞婆個性的，但是我認為樂於分享和樂於助人是非常棒的特質，只要你用在精準跟正確的目標上，我相信會有非常好的結果。
再來，抗壓對你這樣特質的來講，是選擇性的抗壓，怎麼說呢？因為這樣特質的人，是屬於老二哲學的特質，他具備有高度的策略性，聰明做事跟努力做事是不一樣的，你喜歡用聰明的方法做事情，也擅長借力使力讓自己少費力，所以要把一件事情做好，不是時間的問題，也不是量的問題，而是用最短的時間，最有效的方法，去完成一件事情。所以你講究的是，是不是『有策略』，在進行一個目標達成的時候，是很關鍵的一個因素，如果要像牛一樣，一步一腳印不斷往前走的時候，這樣子是不聰明的，我們應該要用聰明的方法去擁抱壓力才對，尤其你天生八面玲瓏的公關特質，會讓你的人際關係比一般人來的好，在你做事情的時候你又懂得借力使力，所以你身邊的人際關係，就很容易成為你在事業上的助力。
我們小時候經常聽大人講一句話，就是會做生意小孩很難，只要生一個就夠了，而你就是那個天生的生意人，所以如果你有這樣的特質而沒有從事業務工作，或者是自己做生意當老闆那就很可惜，感覺有點浪費天份了。
註：在這裡要給你一個建議，因為你的特質喜歡創新，所以對新的事物或資訊的接受意願度，比一般人來得強，所以也因此容易有三分鐘熱度，樣樣通樣樣鬆的現象，這點你要特別注意，而要改善這樣的盲點，可以用階段性的聚焦來改善，就如同我們在學校都會有功課表，第一堂課上英文你就不可能拿數學的課本出來，第二堂上數學課你就不可能拿英文課本出來，這是一樣的道理，所以當你已經決定做一件事情的時候，就同時要告訴自己，我要花多久的時間專注在這件事情上面，在還沒有做出成績之前，我不會隨便改變自己的意志，等到我把現在要做的事情，做出好的成果之後，我再來進行下一個計劃，那麼你就會容易把每一件事情都做的很好，尤其如果你也是採用設定明確的目標，同時把你的目標，公諸於世做公眾承諾的話，你就會給自己努力達成目標的動力，相對的你目標的達成率就會比較高。
這樣特質的投資消費屬性，是屬於多元投資型的特質，他不會把所有的雞蛋放在同一個籃子裡面，他會把投資的風險分散，當然這樣特質的人也是勇於承擔投資風險的，因為他認為高風險高報酬，低風險的報酬，如果不想要承擔風險，那就不應該討論投資報酬率的問題。你很喜歡廣泛的去投資，因為一到十個的投資案，可能當中有幾個是賺錢，有幾個是賠錢，其實你是可以接受的，所以你在風險係數上，是可以承擔比較高一點的，而且這樣特質的人是天生的樂天派，就算投資失敗了，也是最容易走出失敗的陰影，而面向陽光的人。
當然，我們在這個區塊了解到，以你這樣特質的消費，一但引起你的好奇心、興趣，只要你的經濟負擔許可狀況之下就會消費，所以有的時候你是省小錢、花大錢，而且很容易自己成交自己，把自己的消費合理化，你很容易把你的消費，尤其是比較大金額的消費，自己會找理由去把它合理化成是投資而不是消費，而且這樣特質的人在消費時，比較容易整套帶回家，因為你強調的是完整性，例如買一支手機，只要加99元新臺幣就可以多一個電池，那你很可能就會多花99元，把電池帶回家的人，但帶回家之後可能手機從開始使用到換再換一支新手機，你那顆99塊帶回家的電池是從頭到尾都沒用過的。
再來，我們看一下像這樣特質的人他的內在驅策力，有趣的是，有的人看目標，有的人是看感覺、信念，而你所看的是，未來的遠景。這非常有趣，因為遠景並不是當下你所能獲得的結果，而是可能你努力兩年、三年、五年之後才能得到的，而你卻願意為了這未來三年、五年之後可能比現在的成就好三到五倍的願景，而願意放棄現有的成就重新開始。
所以，這樣的特質同時也讓你有倍增的概念，也就是你非常重視未來值。你知道投資不是只有投資標的物，還包括投資自己，也就是我現在多做一點，現在能得到的也許少一點，但是只要確定遠景是可以達成並獲得現在三到五倍數以上的成果，那麼你是願意放下身段重新開始，並且乘載願景前行，只要這可能的遠景的確是你所要的，而你天生的資源整合能力，以及聰明做事的靈活度，都會幫助你讓你比其他人容易到達成功。
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