左手拇指-開創力
左手大拇指所代表的是「開創力」，開創力所指的是一個人的溝通互動模式、人際關係、業務開發成交維持延伸的能力，甚至是一個人外在的執行力，這個區塊跟一個人在事業版圖拓展是相當有關聯的。
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自動產生的描述]
以你這樣特質的人，較屬於感性、浪漫、溫和、隨性、不喜歡衝突的溝通互動模式，在人際互動上你希望營造的是一家人的感覺跟一家人的氣氛，所以具備有相當高的親和力，你很容易跟別人建立良好的互動氛圍，所以通常「人際關係」非常好，有四海之內皆兄弟的情懷特質，同時也具備有溫和以及高度的親和力，這在人際互動的過程中，確實佔了非常大的優勢，一般人在跟你互動的過程中都會覺得你很好相處，但是這些人可能不知道其實你是有你的底線的以及你有你的使命感其核心價值，如果抵觸了你的使命感跟核心價值的話，那你就不是那麼的好溝通了，簡單的說，你是一個很重視感覺的人，如果感覺好，那什麼都好，如果感覺不對了，那就算有錢要給你賺，你也不會去賺那個你不喜歡賺的錢，因為你覺得賺錢是要賺的心安理得，不能用騙人的方式賺錢，所以通常這樣的人有時候是會有跟錢過不去的情況發生，但是儘管你不喜歡不開心你還是會給對方留個面子讓對方有個臺階可以下，只是之後你可能跟對方就不會太密切的互動，簡單的說你會跟你認為核心價值不同的人保持距離。
在這裡給你一個小小的建議，雖然你具有較高的親和力，但是因為缺乏明確的目的性，所以往往在廣結善緣之下卻無法有效的充分應用人際關係為自己的工作或事業加分，所以建議當你在做人際溝通，人際網路的建置時，可以稍微設定一下清楚的人脈目標即預期達成的效果，相信這樣子對你在人際關係建立的同時，也會提高經濟效益。
再來我們看一下，就是業務的開發、締結、維持延伸的部份，通常這樣特質的人，其實是具有業務開發能力的，因為你很容易跟別人建立情感關係，也很容易建立友誼，所以比較容易跟別人拉近距離，只是在成交的部份，因為比較缺乏明確的目的性、目標性，再加上有著不好意思勉強別人的特性，所以有的時候可能在成交的時間上會花較長的時間，建議你將目的性明確化，強迫自己在溝通的最後面一定要做締結動作，這樣一來就能將溝通時間壓縮，對你的事業發展會有很好的加分效果。
再來，我們談一下「業務維持與延伸」，這部份就是你非常擅長的區塊，只要別人把客戶帶到你的面前，其實你很容易讓別人對你產生好的印象，不過一個人在建立人際關係時，也應該要有好的結果，而好的結果來自清楚的目標性，以及有效的時間管理，這樣才不會讓自己經常做白工，或是把時間拉太長而降低經濟效益。
最後，我們來談一下你的外在執行力，因為通常你比較重視人和，也比較重視別人對你的看法，所以有的時候甚至會因為過度重視別人對自己的看法，而影響到整個執行的進度及成果，所以如果能降低情緒因素的影響，你的執行力就能有效的提升。
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