
【広告媒体情報探しの決定版！】広告媒体情報データベースサイト

～広告媒体カタログを活用した事例と実績～　　　　　　　　　　　　　　　　　

　①新規営業の新しい切り口として。
　②既存クライアントから従来の媒体以外の提案の際に、素早く対応でき
　　「機会ロス」を防ぎ既存クライアントから売上をさらに伸ばすことができます。
　③営業担当、媒体担当が媒体開拓する負荷が下がるのでコスト削減につながります。

広告媒体データベースを活用した　　　　
新規顧客の獲得、既存顧客からの

売上アップ施策のご提案



スタートライズメディアカタログとは？

広告会社向           広告媒体情報             閲覧 活用目的     
    提案    広告媒体 検索                      企画    提案
  立場 人 利用     

広告媒体
    

会員利用者

広告会社広告会社

印刷会社 制作会社印刷会社 制作会社

   媒体社

毎月
新着媒体
35～45媒体
増加

   媒体社

        広告        広告

主婦向 会員誌    
   同封 広告掲載

主婦向 会員誌    
   同封 広告掲載

店舗内  
    配布    設置

店舗内  
    配布    設置

           
   挟    広告掲載

           
   挟    広告掲載

          合  販促物 
配布企画 選定  

媒体社 直接商談 取引     

※弊社     等 一切頂    

収録媒体数
3,400媒体



●スタートライズメディアカタログ事例数

      情報

約300媒体

    情報

約800媒体

・商材は、化粧品（サンプル入り）
・価格：5,000円（トライアル1,000円）
【誌面での特徴や工夫】
◎同梱
◎Ａ４PP袋入り（サンプル付きチラシ）
◎品質の安心・安全性を、添付のサンプルを
　基にて訴求
【反響・リピート＆クライアントからの評価】
★同梱90万部で目標に対して125%達成
★商品の特性上、今までシニア層を特に
　意識せずに折り込みや同梱企画を展開して
　いましたが、今回の出稿にて中高年層顧客の
　獲得に成功！！
★顧客獲得数、レスポンス率、売上金額に
　於いて他媒体と比較してトップの数字 

期間：2015年4月～2015年11月中、
　　　3誌（4・5月、8・9月、10・11月）を調査
発行サイクル：隔月刊

広告は、ほご通販、サービス、レジャーなどが
占める。

【通販】
・株式会社エモテント「長崎県産生姜シロップ」」
　　　　　　　　　　（1回　4C見開き2P）
・マルサンヘルスサービス株式会社
　　　　　　　　　　（1回　4C1P）
【サービス】
・KDDI株式会社・京セラ株式会社
　　　　　　　　　　（1回　4C見開き2P）
【レジャー】
・東京動物園協会　　（1回　4C見開き2P）

項目

掲載数

内容

 商談 活用    広告主 期待値 上    
 結果 出            可能性    
 最終的 反響        広告内容次第 

・クライアント業界の広告に占める割合、
　リピート回数を記載しているので、どの
　 業界のクライアントの反響が
         一目瞭然    

内容



●スタートライズメディアカタログ利用社実績（一部）

       日本写真印刷小松印刷

                   

            竹田印刷西川          

石田大成社  印刷大平印刷

日本   印刷            平山印刷

共同印刷図書印刷千修

大日本印刷凸版印刷        

  他広告代理店 制作会社 含     社以上



四マスメディア以外のメディアを利用した顧客獲得事例

■新規顧客開拓
    　新規営業における新しい切り口として。
　　新規営業を電話などでする際に、四マス媒体で提案すると、その関連の広告については
　　 広告会社と既に付き合いがあるからと、アポすらとれません。しかし、需要が高い
　　 媒体カテゴリー（会員誌，部数の多い自宅へ配布されるフリーペーパー等）を切り口とした
　　 面談アポはかなりの確率で取れます。

　　　　例：富裕層向けの会員誌を取り扱っている◎◎◎◎のＸＸです。
　　　　　　 御社の高級分譲マンションの広告を見て電話をしました。

■既存顧客
    日々掲載される新着媒体情報を活用して、定期フォローすることにより
　　粘り強く受注しています。
　　　最近、クライアントが広告予算減少している中、非常にシビア予算管理を
　　する傾向が顕著になり、検討時間が以前より長期化しました。　
　　案件の進捗状況を確認するためだけに何度も伺うことが難しいのが
　　現状です。そこで、定期的に訪問するために、毎回違った、
　　新しい媒体情報など持参して伺うことで受注に結びつけています。

■既存顧客・休眠顧客
  過去名刺へのアプローチしています。
   過去営業マンが面談した名刺に対してメールマガジンを
　 発行することにより既存顧客の深堀り、休眠顧客の顧客化を促進します。

  ■1.【50～70代、シニアがターゲットの病院内ディスプレイ動画配信媒体！
　　　　　　　　　月200万人以上の患者さんに向けて、院内メディアです！】

 　首都圏の病院をネットワークして、待合スペース等に設置される
 ディスプレイにて動画情報の配信が可能です！

 　おもに50～70代のアクティブシニアがメインターゲット。

 　おもな番組内容は、旅行や食、美術館等のイベント、老化予防の為の
 脳の活性化情報、 また院内のメッセージ、最新治療情報など
 アクティブシニアの興味、関心の高い情報を配信。

 　その番組の間に、貴社の動画情報を1回15秒、1日20回、
 1ヶ月間～放映いたします！

　　　□━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━□

 ■2.【きもの着付け教室の修了生に向けた、季刊会報誌！！
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　広告受付初解禁です！】

 　4ヶ月間きもの着付け教室に通い、修了された卒業生に向けて
 お送りする会報誌への出稿が可能です。

 　毎週同じ時間の教室に参加し、密度の高い時間を過ごすため、
 先生と生徒の信頼関係も深く、結果的に帰属意識が高い40代後半女性を
 中心とした会員が多数を占めます。

 　本誌内容も、各地の着物を風土とともに紹介する特集、ヘアメイク講座等、
 充実した仕上がり！

 　クオリティ、ロイヤリティがともに高い本誌へのご出稿をご案内します！



通販カタログ　衛星放送番組ガイド化粧品通販参入のための新規顧客獲得製薬メーカー

（通販）

通販カタログ　新規来店者獲得プロモーションエステ

・年金受給者、互助会会員向け会報誌へツールを同封シニア向け携帯新規契約獲得通信

・富裕層向け会員誌、顧客あてに単独のDMを展開都内某富裕層エリア内、億ション販売不動産

・CATV番組ガイド　（※見積もり依頼の方に、抽選で食事券プレゼント）自動車保険新規顧客獲得自動車保険

・都内OL向けオフィス配送フリーパーパーと一緒に、告知ツールを挟み込み配布

・オフィス向け文具通販カタログ

スパ施設を備えた、都内ホテル限定プランの告知、

宿泊客獲得。都内の20～30代OLへ訴求

ホテル

・富裕層向け通販誌および医者向け定期購読誌会員への単独DM高級老人ホーム新規入居者募集（商材：3000～5000万円）介護住宅

試読キャンペーンを各種会員誌で展開新規購読者獲得プロモーション新聞社

実施媒体例案件内容業界

■BtoC実施事例

・上場を控えている中小企業経営者向け直送ビジネスタブロイド誌経営者向け、ビジネス定期購読誌の新規顧客獲得出版

・中小企業オーナー所属団体会報誌オフィス向けプロバイダ訴求通信

・DPEショップ及び写真関連業態店舗対象の通販カタログビジネスローン新規契約獲得金融

実施例案件内容業界

■BtoB 実施事例

四マスメディア以外のメディアをご利用した企業事例

ナショナルクライアントクラスのメーカー～不動産、エステまでの
様々な業界の広告主も４マスメディア以外にて出稿しています。



既契社がスタートライズメディアカタログにて利用されていること。

      内容

営業機会の拡大

「会員誌・顧客情報誌」、「ルートメディア」、「フリーペーパー」「ネット・モバイル」などの
四マスメディア以外の新しい広告媒体に出稿を検討しているクライアントが急速に増えており、
このニーズに迅速に対応するために活用。（営業担当、媒体担当が案件ごとに媒体開拓する
業務負荷が軽減されます。）

四マス媒体（特にテレビ）の受け皿としてのクロスメディア媒体として活用

四マス媒体のリーチを補完する媒体として活用。
（富裕層、アクティブシニアなど特定ターゲット媒体、或いは幼稚園、産婦人科など特定場所での
配布媒体）

媒体開拓代行

広告媒体情報
メンテナンス

弊社にて「会員誌・顧客情報誌」 、「モバイル・ネット広告」、「ルートメディア」、
「フリーペーパー」等のカテゴリーの新規媒体を日々継続的に開拓します。
そのため、今まで営業担当、媒体担当が案件ごとに媒体開拓する業務負荷が軽減され、
媒体開拓コスト削減にもつながります。営業担当は媒体開拓する必要がないため、
営業担当本来の付加価値であります
クライアントとの商談と訪問回数に時間を費やすことができます。

弊社にて掲載されている広告媒体情報を定期的に更新します。そのため、媒体担当が
メンテナンス業務負荷が軽減されるため、本来の付加価値業務に集中できるため人件費コスト
削減にもつながります。また、営業担当が個別に開拓したために社内で共有されなかった媒体も
一元管理・メンテナンスできます。

新広告企画、キャンペーン
情報の入手

スタートライズメディアカタログの利用社というクローズドなネットワークなので、
媒体社にとって空き枠情報やキャンペーン情報を提供しやすい環境にあります。



媒体情報収集

①弊社にて６０以上の広告・マーケティング関連サイトを運営して
　おり、親和性の高い検索ワードにて検索エンジンで上位表示されます。
　例）会員誌、フリーペーパー、広告会社、マーケティング

　月間約10万人のユニークユーザーがいらっしゃり、このサイト群に対して
　多数新規媒体情報がよせられます。

②媒体開拓専門スタッフが毎日継続的に媒体を探しております。
　カタログ会員からあがってくる、今後探して欲しい媒体を
　ニーズの一番高い順から随時開拓をしています。

③広告会社（カタログ会員）に媒体社から売り込みがあった際、
　今すぐに必要ない媒体情報を弊社宛に送付して頂いております。

随時、新規・既存顧客に新しい媒体を
提案し続けることができ、顧客リレーションの向上

及び売上アップにつながります。



  客様  声  新規顧客開拓成功事例

 印刷会社 新規  社   月 獲得事例    印刷会社 代表取締役  様 
弊社    名規模 印刷会社      
営業  名       不況下 過去  月 新規  社獲得     

今   印刷                    
既 付 合    会社         中 取     率    件  件       
既存       減    中  売 上  上       新規       獲得 必須    
印刷    新規  難              印刷 取      考  新聞 雑誌   
 大       媒体           

    印刷 同     決     企業     良 断   日      

  後 某広告会社様 聞          業界特有 既得権      
  雑誌   代理店 既 決               
      様側 宣伝費 削減  販促費 増                  販促          
    新規      開始                        活用   頂     
           業界 設定    業界 出向実績   媒体                  上 
検索  面白   媒体             媒体社様  事例       

  事例 元            今      件中 件     
    率    件   件  件                  

    受注率          不況下    案件    件受注     
媒体 決    当然            話        印刷  繋        

先日         出稿                様  獲得     嬉  限    



  客様  声  既存顧客  関係強化成功事例

 印刷会社 定期訪問 武器       営業部長  様 

弊社    名規模 印刷会社   

既存                              
印刷単体  売 込 色 強    定期的 発注頂               
訪問         困        

最近 細  案件 定訪問頻度 高 印刷会社様 
 願         様 多    訪問頻度 増    思  
手   訪問         様      出禁               
      様  訪問数 増   関係 強化     武器       
               悩        

  時 出会                        

毎日 毎日新  媒体 増        
  媒体 毎日             合    媒体    
 御社以前    課題             媒体 持        
        様 会      作           

   色 情報 持               様  接触頻度 増  細  案件 提案依 
取  行        印刷受注 増        非常 助        

最近      社内      営業   対   
媒体探        社内     注意         笑 



  客様  声  既存顧客  関係強化成功事例

 印刷会社     対応 媒体探     削減    印刷会社 営業        様 

弊社    名規模 印刷会社   

最近       知力 落                          媒体     
         様 声 増       
特       様 関係性 深   深    探   訳         

今       検索  探         検索  出   媒体情報   
      様 知        多    
要望     媒体 見                様 訪問  回数 減少     
      他 印刷会社      発注依頼   案件 取            

営業 一番重要  顧客接点 増   事                   増       
      様 媒体情報  付加価値 提案        印刷単価 下       
相見積  合戦        印刷         難          

他社 負       媒体 積極的 扱       考 
                  活用   頂     

                   出稿事例   情報 見    
広告知識           様 提案  事      

   簡単 検索          対応             
   会社      付加価値  思       急 提案依頼    時   当日    翌日   
必 提案     徹底       様   評価     結果 印刷案件 増     



  客様  声  休眠顧客  効率的      成功事例

 印刷 制作会社 休眠企業  効果的          印刷 制作会社 代表取締役  様 

弊社    名規模 印刷 制作会社   
                利用     訪問  会社  必         
送付        徹底  行       

先日               新人 今年 売上     入    大型受注       
        様  数年前       営業      頑張  営業         受注      
予算    持    某企業 

      営業   頑張   受注                問 合  者 
以前                責任者         物 試  思 新人 訪問      

新人 帰社            聞  所
 社長 受注            耳 疑     

新人 聞          訪問先 行     出        社長        笑 
      新人 問 合         時間以内 対応       姿勢 信頼 感  頂 
     早 提案 来      御社                     受注 頂       

営業  締         期内 受注            中         
  会社           思                 営業 聞  返    答       
私 口       言   全然         
     弊社         定期的 配信  事 休眠顧客             

        作   面倒 中 手 出      方 結構       思    弊社 元         
                   毎週 新着 媒体情報  媒体 空 枠 
割引情報               届      署名         少     転用   簡単      

                          活用     顧客  定期      行       



               

画面遷移

 これ以降はスタートライズメディアカタログとはどんなものかを画面を掲載しながら具体的に説明しています。



▼スタートライズメディアカタログ　(サンプル画面)

トップページ

今月の新着媒体：
直近30日間に、新しく掲載された、広告媒体情報の
一覧が見られます。

新着媒体情報：
最新の掲載広告媒体情報が3件まで表示されています。
 随時更新します。

新着お知らせ情報一覧：
直近30日間に、新しく掲載された、お知らせ情報の
一覧が見られます。

新着お知らせ情報：
広告新企画情報、キャンペーン情報、空き枠情報など
が掲載されます。
 各広告媒体情報ページが連動しております。

注目媒体情報：
弊社オススメ媒体情報が表示されています。
 随時更新します。

メディアカタログランキング：
ターゲットジャンルやエリアなど、各ジャンルごとに
人気の媒体情報を紹介します。
 隔週で更新します。

検索項目



検索画面ご利用イメージ

ご利用例：
不動産業界のクライアントに
向けて提案できるいい媒体は
ないかしら…？

  広告実績=不動産 
        
  広告実績=不動産 
        

　　◎媒体ジャンル　　　◎広告実績（商材）
　　◎ターゲット　　　　◎広告形態
　　◎エリア　　　　　　◎配布場所

検 索 項 目

  検索          検索        



検索結果画面サンプルイメージ

【（例）『広告実績（商材）：不動産』で検索した場合】

表示された媒体を、複数の項
目で、比較検討できます。

なお比較項目は、
『表示項目の選択』より、
自由にカスタマイズ可能です。

不動産業界の広告出稿実績
のある媒体が抽出されます。

E-Book：
【E-BOOK】のアイコンが付いた
媒体は、オンライン上で見本誌を
ご覧頂けます。(約10ページ)

広告出稿の成功事例：
【事例有】のアイコンが付いた
媒体は、ＦＳが媒体社様に伺った、
成功事例が入ってます。

気になった媒体をクリックすると、
詳細画面にて、より詳しい情報を
ご確認頂けます。


