


クラウドマネージメント協会 
第７期 　今年年度度の重点活動ポイントについて�

お時間のある時にスマートフォンで 
Junaioアプリのダウンロードを⾏行行なっておいて下さい。 



FACE1 　第6期の現状ご報告�

会員総数 　 　 　 　 　 　 　 　６３社 　 
IMA検定受験者 　 　 　 　 　スタンダード受講者４６８⼈人 　 　合格者１５７⼈人 　 
 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　 　プロフェッショナル受講者７６⼈人 　合格者３４⼈人 
住宅宅総合館サイト 　 　 　 　２０１２年年３９サイト 　１サイト減 　３８サイト 
本舗事業サイト 　 　 　 　 　２０１２年年２８サイト 　６サイト増 　３４サイト�

総合館事業 　最⾼高収益サイト 　 
広島住宅宅総合館 
年年間売上 　約３００万円ライン�

本舗事業 　最⼤大掲載サイト 　 
城下町⾦金金沢本舗 
掲載数 　７８社�

全国セミナー 
研修開催数 　 
１０１回 　 
ほぼ昨年年同数 

PANEOで制作されたサイト 
は２００サイト超 

クラウドマネージメント協会スローガン「創客」ビジネスは 
ほぼ全社へ浸透、運⽤用して頂ける状態になったかと思います。�

会員企業様による 
海外拠点化の成功�



FACE2 　第7期の重点活動ポイント�

１，創客の更更なる構造化＝ｺﾝﾃﾝﾂﾃﾞｨｽﾄﾘﾋﾞｭｰﾀｰ 

２，ディレクション⼒力力向上＝新雇⽤用スタイル 

３，マーケティング企業への転換 

本当の転換時期が到来！！�

2013年年の市場動向�
①⼤大⼿手IT企業の印刷関連事業への参⼊入 
 
②クラウドソーシングの台頭 
 
③円安・⽤用紙など材料料の⾼高騰が予測�

http://japan.internet.com/wmnews/
20130328/2.html 
�http://mixi-photobook.jp/ 
�
http://internet.watch.impress.co.jp/
docs/news/20130611_603066.html 
�

http://www.nekonet.co.jp/service/e-ondemand/
hansoku_index.html 
�

リアリティの追求＝創客�

http://www.nekonet.co.jp/service.html 
�



FACE3 　OM住宅宅総合館事業の解説�
株式会社リクルートすまいカンパニーと正式業務提携決定�

【事業⽬目的】 
各社様のオウンドメディアサイトを構築して頂き、新たな収⼊入
源のきっかけとして頂くことと、停滞している住宅宅総合館のテ
コ⼊入れを⾏行行うために開設して参ります。 
 
【事業ポイント】 
SUUMOサイトのコンテンツをメインコンテンツとして掲載し、
関連情報を適時収集配信していきます。これまで同様地⽅方⼯工務
店の⼀一括資料料請求機能も組み込むことでより収⼊入の幅が広がっ
て参ります。�

【アフィリエイト収⼊入】 
SUUMOへのアフィリエイト機能を⾃自動組み込みしていますの
で消費者がアクセスするごとに収⼊入となって参ります。 
これで安定した収⼊入源の確保が更更に加わり更更にアクセスが増
えることで⼯工務店さんにも喜ばれます。�

【運営は⾃自由】 
運営をされる場合はホスティ
ング費⽤用として⽉月額15000円
必要です。運営されない場合
は本部が各社様地域での運営
を⾏行行なって参ります。�

https://umbabox.com/ 
�



収益ポイントの解説 

 
基本はアフィリエイトと広告収⼊入 
資料料請求１件につき200円の収⼊入 　 　広告掲載１ヶ⽉月15000円程度度☓3社 
 
活⽤用のメリット 
１，オウンドメディア住宅宅サイト構築による「創客」サービス 
２，住宅宅総合館の新しい集客コンテンツとして活⽤用 
３，⾃自社ポータルサイトへの組み込みによるコンテンツの充実 
４，関連サイト（介護総合館）など構築時のコンテンツ利利⽤用として 
５，クライアントサイトへの組み込みによるコンテンツ提供�

http://www.realtokyoestate.co.jp/ 
�



FACE4 　介護すまい総合館事業の解説�

【事業⽬目的】 
巷で話題となっている介護リフォーム補助事業の波に乗るため
に現在展開しているリフォーム総合館のクラスアップとして⾼高
専賃物件会社も交え「成果報酬型ビジネス」にてサイトを展開。 
 
【事業ポイント】 
消費者が実際にリフォーム及び介護施設を決定する際に必ずケ
アマネージャーのアドバイスが必要となります。しかしながら
⼗十分に対応できないスタッフが多いため、サイトを通しケアマ
ネージャーから探せる仕組みとなっている。�

【成果報酬⽅方式】 
契約後援護⾦金金を⽀支給するため消費者
から契約書が来た時点で15％か10
万円を請求する。�

【集客⽅方法】 
集客はこれまで同様セミナーにて啓
蒙後契約を⾏行行う。�

http://chintai.door.ac/ 
�



FACE5 　スマートクリエイティブ事業�

【事業背景】 
ネットプリント業者が拡⼤大する中、価格対応に応えられる
基盤づくりを⽬目指すことと、新規開拓拓のツールとして展開。 
【事業のポイント】 
平均市価とネットプリントの中間の⾦金金額にてチラシを作成
し、営業外地域へ配布。 
その後問い合わせに応じて訪問し受注。これまでのネット
だけのやりとりに不不安を感じるクライアントを獲得する。�

【制作はクラウドソーシングで】 
ネットプリント発注時の⼀一番の課題はデザイン制
作でした。スマートクリエティブではそのデザイ
ンはネットにて制作者を募ることを前提にPRして
⾏行行きます。�

ネットプリント 
 　 　 　＆ 
クラウドソーシング 
で売上拡⼤大！！ 
 
究極の⽬目的は新たな
雇⽤用形態の創出�



スマートクリエイティブ活動ステップ 
 
１，地域の価格相場の徹底調査 
２，ネットプリントの価格対品質の調査 
３，独⾃自の価格体系を確⽴立立 
４，スマートクリエイティブの活⽤用と社内ルール化 
５，ダイレクトメール発送＆コールによるプッシュ 

ネットプリント会社�

地域相場価格�

１０倍もの開きがでてきている 
※ネックであった⽀支払いも請求⽀支払い化 
※電話問い合わせ対応開始�

メリット�

きめ細かな対応 
ワンストップサービス 
→ 
→ 

デザイン制作�

クラウドソーシング台頭�

ここに何を⼊入れられるかが鍵�

地場価格とネットプリント
価格の中間プライスを設定 
 
通常のセールススタイルで
営業を開始 
 
デザインなどはクラウド
ソーシングをフル活⽤用�

不不可⽋欠となる 
ディレクショ
ン能⼒力力�



FACE6 　ショートランHTML�

スマートフォンの急速な拡⼤大を受けPANEOを発表�

レシポンシブデザインの⼯工数アップは常に課題 
新たな概念念出現 
「マルチデバイス 　フィックレイアウト」�

１デザインマルチデバイス対応が鍵�

BUT 　制作⼯工程はこれまでと何ら変化はない 
 　 　そこで新たな制作概念念とプラグインソフトを開発 
 　 　それが「ショートランHTML」という概念念�

独⾃自のプラグインソフト 
通称「Fプラグ」�

InDesignで作成したデータを⼀一発でHTML上の
パーツデータ（切切り抜き状態）に変換�

この概念念をマスターし、プラグインソ
フトを活⽤用することで 
制作⼯工数従来の３分の１以下を実現 
HTML未経験者が少しの訓練で実務者に 
テストアップマーケティングが可能に 



FACE7 　IMA検定の⼀一般公開� ９⽉月１⽇日⼀一般公開！！�

【公開の⽬目的】 
●協会認定を認知させることでブランドの確⽴立立を
ねらう。 
●資格取得希望企業へのコンタクトを取り新たな
顧客開拓拓の⽷糸⼝口とする。 
⼀一般にStandard、Professionalを公開 
クラウドマネージメント協会会員様にはTrainerの
資格を早期に取得して頂きたいと思っています。�

検定募集サイトへは求⼈人機能を付加させ、より
優秀な⼈人材を確保し協会各社へのご紹介を円滑滑
にして参りたいと思っております。�

最終の⽬目的ーネットマーケッター分野のクラウドソーシングビジネスを展開 
ネット広告代⾏行行・サイト分析・SEO対策指導など⽇日本全国の資格者へ外注していく�



IMA検定公開の⽬目論論⾒見見 
 

１，クラウドマネージメント協会のブランディング 
 
２，優秀な⼈人材の確保 
 
３，トレーナーによる地区別勉強会開催＝新規開拓拓の⼀一助 
 
４，ネットマーケティングにおけるクラウドソーシング化 
 
５，SPA（セールスプロモーションアナリスト）の公開 
 

より実践に忠実に！！�



FACE8 　今度度の研修⽇日程�

◆クラウドマネージメント協会勉強会 
8⽉月27⽇日（⽕火） 　⼤大阪 　 　 　9⽉月25⽇日（⽔水） 　東京 
マルチデバイスフィックスレイアウトとクラウドソーシング
についての徹底解説 
対象者ーデジタル営業担当者と制作担当者 
 
10⽉月22⽇日（⽕火）⼤大阪 　 　 　11⽉月19⽇日（⽕火） 　東京 
OM総合館 　介護総合館 　スマートクリエイティブなど 
各種ビジネスモデルの解説 
対象者ーご経営者または事業責任者 
 
2013年年12⽉月は1ヶ⽉月スキップさせて頂き 
2014年年1⽉月から最低半年年間は東京・⼤大阪と隔⽉月で 
ディレクション・マーケティング研修を開催致します。 
各社が提案案件を持ち寄り参加者で企画⽴立立案を⾏行行い、その過
程でスキルアップをしていく実践型研修を開催します 
 
◆IMAトレーナー研修 
10⽉月中にProfessional取得者への詳細解説を⾏行行い 
11⽉月初旬よりeラーニングにて開始 
 
◆ICSP14期⽣生開講 
1⽉月〜～1年年間東京会場にて開催 
ICSP研修は14期で最終と致しますので是⾮非ご参加下さい�


